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In 5 einfachen Schritten zum optimierten Bestandsverkauf  
 
Das Resultate Institut überarbeitet und vereinfacht Tool zum Verkauf des Maklerbestands.  
 
Mit dem „Resultate Select“-Programm konnten Makler schon bisher den Verkauf ihres Maklerbestands 
einfach und kostengünstig durchführen. Jetzt hat das Resultate Institut seine Lösung noch einmal 
überarbeitet, Prozesse verschlankt, das Bearbeitungsentgelt reduziert und die erzielbaren Kaufpreise für 
Bestandsverkäufer deutlich erhöht. So ersparen sich Makler nicht nur die Suche nach potenziellen Käufern 
für ihren Bestand, das Tool ermittelt innerhalb kurzer Zeit auch das Kaufmodell und den Käufer der 
mutmaßlich den bestmöglichen Kaufpreis oder die höchstmögliche Maklerrente zahlen wird. 
 
Vereinfachter Prozess 
 
Beim Bestandsverkauf über Resultate Select gehen Makler nun in fünf einfachen Schritten vor:  

1. telefonisches Vorgespräch   
2. Datenerhebungsbogen online   
3. Auswertung durch den Resultate Select Rechner und Erstellung eines indikativen Angebots  
4. Prüfung des verbindlichen Vertragsangebots 
5. Kaufvertrag unterschreiben 

 
Verbesserte Kaufpreise 
 
Im Resultate Select Rechner sind jetzt Anbieter hinterlegt, die für bestimmte Maklerbestände im 
Versicherungs- oder Finanzanlagebereich bis zum 6,5fachen der Bestandscourtage bezahlen, wenn die 
Bestandsstruktur passt. Ebenso sind Anbieter im Vergleichsrechner integriert, die Rentenmodelle mit 90% 
oder 100% Leistungsniveau bieten, wenn diese zu den Risiko-Präferenzen und zur Lebensplanung der 
betreffenden Makler passen, teils mit und teils ohne Hinterbliebenenschutz.  
 
„Makler können in fünf ganz einfachen Schritten ihren Maklerbestand zu Bestkonditionen verkaufen“, sagt 
Andreas Grimm, einer der Gründer des Resultate Instituts. „Sie müssen sich weder auf die Suche nach 
einem Kaufinteressenten machen, noch müssen sie mit Kaufinteressenten verhandeln oder deren Angebote 
miteinander vergleichen. Maklerrente, Einmalkaufpreis, perspektivischem Verkauf oder ratierlicher 
Kaufpreiszahlung – das Tool verarbeitet alles. ‚Resultate Select‘ übernimmt das Rechnen und Vergleichen 
für Makler oder Maklerinnen, die ihren Maklerbestand verkaufen wollen. Es identifiziert genau das 
Bestandskaufmodell, das den größten Barwert nach Steuern verspricht.“ 
 
Die Dienstleistung richtig sich vor allem an die große Masse der kleineren und mittleren Finanz- und 
Versicherungsmakler, die ihr Unternehmen als Einzelunternehmen führen. „Gerade kleine und mittlere 
Makler haben normalerweise kaum eine Möglichkeit, die Angebote verschiedener Bestandskäufer im Detail 
zu vergleichen und exakt durchzurechnen, welche Vergütung sie tatsächlich bei welchem Angebot nach 
Steuern erwarten dürfen. Dabei gehen die Ergebnisse teilweise extrem auseinander, obwohl sie auf den 
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ersten Blick ähnlich sind“, sagt Thomas Öchsner, der bei Resultate für die Entwicklung der Analyse- und 
Bewertungsverfahren zuständig ist.  
 
Die Bearbeitung des Datenerhebungsbogens kostet Makler nicht mehr als 20 Minuten, wenn die 
erforderlichen Informationen direkt zugreifbar sind. Der gesamte Prozess – von der Beauftragung des 
Resultate Instituts bis zur Unterzeichnung des verbindlichen Vertragsangebots – dauert in der Regel nicht 
länger als zwei Wochen. Für diesen Prozess bezahlen Makler ein pauschales Bearbeitungsentgelt von 
149 EUR, wenn Sie Mitglied in einem der folgenden Maklerorganisationen sind: AfW, BDVM, IGVM, FöMVF, 
SdV, kreative Versicherungsmakler, ansonsten 349 EUR. Vertriebspartner ausgewählter Maklerpools 
erhalten ebenfalls Vorzugskonditionen. 
 
Sollte sich während des Analyseprozesses herausstellen, dass der Bestand über Resultate Select  nicht 
vermittelbar ist, erhält der Makler sein Geld in voller Höhe zurück („Geld-zurück-Garantie“). Ein finanzielles 
Risiko hat der Makler also nicht. 
 
Makler, die mehr über Resultate Select erfahren wollen oder ein Vorgespräch wünschen, finden weitere 
Informationen unter www.resultate-select.de/resultate-select-30. Optional stehen Andreas Grimm und 
Thomas Öchsner am 26.04.2022 auf der MMM für ein Messegespräch zur Verfügung. Termine können 
Makler sich unter diesem Link buchen:  https://bit.ly/3LFYJJN  
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Zum Unternehmen: 
Das Resultate Institut für Unternehmensanalysen und Bewertungsverfahren GmbH, gegründet von den 
beiden Branchenkennern und Bewertungsexperten Andreas W. Grimm und Thomas Öchsner, hat sich darauf 
spezialisiert, Finanz- und Versicherungsmakler in der Nachfolgeplanung und der Nachfolgeregelung zu 
begleiten und ihnen zu einer optimalen Gestaltung einer späteren Übergabe zu verhelfen. Schwerpunkt der 
Tätigkeit liegen auch in der unabhängigen Bestands- und Unternehmensbewertung anhand anerkannter 
Bewertungsverfahren und in der Erstellung von Schachverständigen-Wertgutachten.  
 
Besondere Kompetenz liegt in der Bewertung und Priorisierung unterschiedlicher Übergabe- oder 
Verkaufsstrategien mit dem Ziel, für den Veräußerer einen persönlich und wirtschaftlich optimal gestalteten 
Übergabeprozess anzustreben. Bei Bedarf vermittelt das Resultate Institut den passenden Nachfolger oder 
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Investor. Potenziellen Nachfolgern, Bestands- oder Unternehmenskäufern verschafft das Unternehmen 
Transparenz über die tatsächlichen Werte, über Wertsteigerungspotenziale und über Übertragungsrisiken. 
 
Neben der Beratungstätigkeit sichert das Resultate Institut mit seiner MaklerTreuhand Finanz- und 
Versicherungsmakler gegen die Folgen eines Schicksalsschlags ab. Im Falle von Unfall, schwerer Krankheit 
oder Tod kümmern sich die Experten von Resultate darum, dass das Unternehmen fortgeführt und im 
Notfall dann werterhaltend durch Fachleute verkauft wird. 
 
 


